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Опыт в 
недвижимости



Основные принципы агентства это -
адекватные и оперативные решения для 
любого проекта. Сочетание этих принципов с 
высоким творческим потенциалом и разумным, 
демократичным ценообразованием позволяет 
агентству делать стабильно качественные 
продукты, подтверждая доверие, оказанное 
ему клиентами.

www.amio.ru

http://www.amio.ru/


Качество работы агентства 
неоднократно подтверждали награды 
различных рекламных фестивалей и 
конкурсов: Московского 
Международного Фестиваля Рекламы, 
Национального конкурса «Идея», PROFI 
awards и др.

В агентстве работают 27 человек. Коллектив агентства 
нельзя назвать стандартным словом «штат». Это 
действительно коллектив единомышленников. 
Маркетологов, дизайнеров, разработчиков, 
менеджеров. Все сотрудники – настоящие 
профессионалы, большинство из которых имеют 
профильное высшее образование в своей области.

Агентство имеет высокую компетенцию по созданию 
брендинга, web-сайтов, видео, мобильных 
приложений и проведению комплексных кампаний в 
Интернете.





Результат 
работы
агентства
в цифрах



Наша компания имеет огромный опыт в сфере 
недвижимости. Как по созданию 
интерактивных проектов, так и по их рекламе в 
интернете и на мобильных устройствах. 
Компания имеет опыт сотрудничества 
практически со всеми ведущими игроками 
рынка. Были созданы десятки проектов и 
проведено огромное количество рекламных 
кампаний в интернете.

Накопленный опыт позволяет качественней и 
на более высоком уровне понимания 
подходить к созданию новых проектов, а 
большой объем медиаразмещения –
предлагать клиентам из данной сферы самые 
лучшие условия по размещению рекламы, как 
на специализированных интернет-площадках, 
так и на глобальных порталах.



Опыт



Production



Создание сайта ЖК для компании VOS’HOD



Создание дизайна лендинга пентхаусов в клубном 
доме Kuznetsky Most 12 by Lalique для KR Properties



Корпоративный сайт девелопера



Создание сайта проекта эксклюзивных резиденций 
для VOS’HOD



Сайт жилого комплекса в Крыме



Сайт жилого комплекса 



Сайт жилого комплекса Интонация для компании 
Мангазея Девелопмент



Сайт жилого комплекса Остров 3 для компании 
Донстрой



Создание сайта квартала юности и здоровья, Союз, 
для компании Родина



Создание сайта для продажи сегмента башни 
«Федерация»



Создание сайта премиального клубного посёлка



Создание сайта поселка домов премиум класса 
для ГАЛС



Создание сайта ЖК для компании Region 
Development



Создание сайта проекта для Интеко



Корпоративный сайт для швейцарского 
инвестиционного холдинга



Создание корпоративного сайта



Создание легендарного квартала



Создание сайта проекта для MR GROUP

Победитель премии WOW Awards 2022 
Номинация »Сайт проекта"



Создание сайта комплекса элитных особняков 
для PSN Group



Сайт ансамбля клубных резиденций



Создание видео-сайта



Мечта каждого, кто влюблён в Санкт–Петербург



Сайт премиальных апартаментов



Создание сайта проектаСоздание сайта агентства недвижимости



Media



Ривер парк

Задачи

• Рост целевых обращений
• Снижение стоимости целевых звонков и заявок

Решение

• Внедрение сервисов сквозной аналитики
• Оптимизация контекстных кампаний в разрезе KPI
• Внедрение передовых эффективных новинок от Яндекс и 

Гугл, например кампании Discovery в Google
• Оптимизация кампаний в социальных медиа

Каналы

• Контекстные показы
• Социальные сети
• PR на тематических площадках по недвижимости
• Выгрузка квартир в базы недвижимости
• Медиа

Результат

• Рост количества первичных целевых обращений на 20%
• Снижение стоимости конверсии на 10%

+20% -10%
Рост количества 
первичных целевых 
обращений на 20%

Снижение стоимости 
конверсии на 10%



Лайм

Задачи

• Выделиться среди конкурентов
• Рост узнаваемости бренда

Решение

• Оптимизация форм обратной связи
• A/B тестирование материала
• Внедрение сервисов сквозной аналитики
• Оптимизация контекстных кампаний

Каналы

• Контекстные показы
• Тематические ресурсы
• Социальные сети
• PR на новостных ресурсах

Результат

• Рост конверсионности сайта
• Увеличение целевых обращений на 20% Рост 

конверсионности
сайта

+20%
Увеличение целевых 
обращений на 20%

+



Кварталы 21/19

Задачи

• Увеличение целевых обращений
• Повышение конверсионности сайта

Решение

• Анализ конкурентной среды
• Внедрение персонализированных обращений
• Оптимизация контекстных кампаний

Каналы

• Контекстные показы
• Социальные сети
• Выгрузка квартир в базы недвижимости

Результат

• Рост узнаваемости бренда на 15%
• Рост количества первичных обращений на 25%

+15% +25%
Рост узнаваемости 
бренда на 15%

Рост количества 
первичных обращений 
на 25%



Олимпийская деревня. 
Новогорск

Задачи

• Продвинуть 3-х и 4-х комнатные квартиры
• Рост узнаваемость бренда

Решение

• Оптимизация аудиторных настроек под класс жилья
• Оптимизация посадочных страниц
• Внедрение сервисов сквозной аналитики

Каналы

• Контекстные показы
• Тематические ресурсы
• Социальные сети
• PR на новостных ресурсах

Результат

• Рост узнаваемости бренда
• Увеличение продаж многоквартирных предложений на 15%

Рост узнаваемости 
бренда

+15%
Увеличение продаж 
многоквартирных 
предложений на 15%

+



Литератор

Задачи

• Рост целевых обращений, снижение их стоимости

Решение

• Анализ конкурентной среды, спроса
• Тестирование аудиторий с целью определения 

максимально эффективного сегмента
• Узкая сегментация рекламных посылов

Каналы

• Контекстные показы

Результат

• Рост узнаваемости бренда
• Увеличение первичных целевых обращений на 15%

Рост узнаваемости 
бренда среди ЦА

+15%
Увеличение 
первичных целевых 
обращений на 15%

+



ОКО

Задачи

• Рост первичных целевых обращений

Решение

• Работа  с узким сегментом целевой аудитории 
посредством поисковой рекламы и рекламы в сетях

• Позиционирование объекта, как места жизни для успешных 
людей

• Узкая сегментация рекламных посылов

Каналы

• Контекстные показы

Результат

• Увеличение первичных целевых обращений на 15% +15%
Увеличение целевых 
обращений на 15%



Дом на 
Мосфильмовской

Задачи

• Снижение стоимости конверсии

Решение

• Внедрение сервисов сквозной аналитики
• Оптимизация контекстных кампаний
• Охват максимально заинтересованной аудитории

Каналы

• Контекстные показы

Результат

• Снижение стоимости конверсии на 25% -25%
Снижение стоимости 
конверсии на 25%



Lion Gate –
клубный комплекс резиденций

Задачи

• Рост узнаваемости бренда
• Поднятие сайта в выдаче
• Корректировка уже имеющегося описания в интернете

Решение

• Мониторинг и актуализация описания и рендеров на 
тематических площадках

• Внесение и актуализация информации в карточках объекта 
на картах сервисов Yandex, Google, 2gis

• Seo оптимизация
• Проведение контекстной рекламной кампании

Каналы

• Контекстные показы Yandex
• Тематические ресурсы
• Карты Yandex, Google, 2gis

Результат

• Улучшены сниппеты сайта
• Скорректирована информация блоков в выдачи
• Поднятие на одну из топовых позиций в выдаче Yandex
• Обновлена и дополнена информация о проекте более чем 

на 30 тематических площадках

Поднятие на одну из 
топовых позиций в 
выдаче Yandex

+



Среда

Задачи

• Увеличение количества обращений
• Снижение стоимости конверсии

Решение

• Сегментация и управление кампаниями в зависимости от 
их типа и эффективности

• Ежедневный анализ и еженедельная оптимизация РК

Каналы

• Контекстные показы
• Социальные сети
• Тематические ресурсы
• Медиа, RTB

Результат

• Увеличение количества конверсий на 30%
• Снижение стоимости конверсии на 25% +30% -25%

Увеличение 
количества конверсий 
на 20%

Снижение стоимости 
конверсии на 25%



Полянка 44

Задачи

• Снижение стоимости конверсии

Решение

• Внедрение сервисов сквозной аналитики
• Оптимизация контекстных кампаний
• Охват максимально заинтересованной аудитории

Каналы

• Контекстные показы
• Социальные сети
• Медийные ресурсы
• Тематические ресурсы

Результат

• Снижение стоимости конверсии на 12% -12%
Снижение стоимости 
конверсии на 12%



АртХаус

Задачи

• Увеличить количество посещений проекта
• Снизить стоимость целевого обращения

Решение

• Разработка персонализированных посылов 
• Оптимизация контекстной рекламы и социальных сетей
• Настройка сквозной аналитики

Каналы

• Контекстные показы
• Социальные сети
• Базы недвижимости

Результат

• Рост количества первичных посещений проекта на 20% +20%
Рост количества 
первичных посещений 
проекта на 20%



NewForm

Задачи

• Рост информированности аудитории
• Увеличение первичных обращений

Решение

• Внедрение собственных систем аналитики и оптимизации 
• Разработка новой креативной концепции
• Оптимизация выгрузки в базы недвижимости

Каналы

• Контекстные показы
• Социальные сети
• Базы недвижимости

Результат

• Снижение стоимости первичного контакта на 15%
• Рост отклика в базах недвижимости

-15%
Снижение стоимости 
первичного контакта 
на 15%

Рост отклика в базах 
недвижимости

+



Апартаменты в Кусково

Задачи

• Минимизировать процент нецелевых обращений
• Увеличить информированность в локации

Решение

• Оптимизация контекста, усиление  кампаний на 
конкурентов по локации 

• Внедрение собственных систем оптимизации контекста
• Переработаны основные УТП

Каналы

• Контекстные показы
• Социальные сети

Результат

• Количественный рост локационных обращений на 15% +15%
Количественный рост 
локационных 
обращений на 15%



Загорье

Задачи

• Снижение стоимости первичного контакта 

Решение

• Оптимизационные работы на сайте
• Анализ с последующим изменением стратегии по 

контекстным кампаниям. 
• Активная работа в социальных медиа

Каналы

• Контекстные показы
• Социальные сети
• Выгрузка квартир в базы недвижимости
• Медиа

Результат

• Рост количества первичных целевых обращений на 15%
+15%
Рост количества 
первичных целевых 
обращений на 15%

ДОКОН



Baires

Задачи

• Увеличение количества целевых обращений
• Снижение стоимости первичного контакта

Решение

• Оптимизация рекламных кампаний
• Расширение кампаний гео и конкурентов
• Детальная изучение предложений конкурентов и 

составление максимально конкурентноспособных
объявлений для проекта

• Внедрение собственных систем оптимизации контекста

Каналы

• Контекстные показы

Результат

• Количественный рост целевых обращений на 30 %
+30%
Количественный рост 
целевых обращений 
на 30%



Twice

Задачи

• Увеличение количества целевых обращений в связи с 
расширением возможностей по ипотеке 

Решение

• Расширение семантического ядра и корректировок
• Проработка сегментов в кампании ретаргетинга
• Подключение Мастера кампаний
• Составление объявлений

Каналы

• Контекстные показы

Результат

• Количественный рост локационных обращений на 15% +15%
Количественный рост 
локационных 
обращений на 15%



Self

Задачи

• Рост информированности аудитории
• Увеличение первичных обращений

Решение

• Подготовлены и реализованы рекомендации по внедрению 
акций и спец предложений

• Внесены корректировки на сайт
• Внедрение собственных систем оптимизации контекста

Каналы

• Контекстные показы

Результат

• Количественный рост локационных обращений на 18% +18%
Количественный рост 
локационных 
обращений на 18%



Компетенции



Айдентика и создание брендов

Создание сайтов

Реклама

Мобильная разработка

Игровые активности

Иллюстрация

У нас есть обширный опыт в работе со всеми
направлениями маркетинга. Брэндинг, разработка 
креативных рекламных материалов, создание 
визуальной идентичности для брендов, разработка 
приложений, игр, отрисовка иллюстраций. Наша 
команда готова предоставить вам все необходимые 
инструменты для успешного продвижения вашего 
бизнеса и привлечения новых клиентов. 

Презентации по направлениям:

https://www.amio.ru/id
https://www.amio.ru/rweb
https://www.amio.ru/digital
https://www.amio.ru/app
https://www.amio.ru/game/
https://www.amio.ru/il/



